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ちょっとした心の栄養づくりに

I N F O R M A T I O N

企画：Gallery Pepin / ONVO SALON

本多  真理子アーティスト
 

31#ONVO SALON × Gallery Pepin  

あるときは展示室の壁穴に赤い毛

糸を詰める詰める、またあるときは画

廊の壁面に丸めた新聞を詰める詰

める、またあるときは有名建築のエ

スプラナードに紙テープを貼る貼る

貼る。本多真理子の行為と蓄積が、過

ぎゆく「時」の具現化として空間を

変化させ、鑑賞者をアート思考へと

導く。2022年ラストは彫刻家で

ありインスタレーション作家の本

多真理子さん。ご期待ください。

Gallery Pepin 小林優佳

会期 : 11月1日（火）－ 12月2 5日（日）

 O N V O  P R E S S＋

10:00~18:00 水曜休
048 - 822 - 3341〔お問い合わせ〕

担当：兵藤までご連絡ください。

今月の一枚

早坂拓紀です
利活用事業に取り組んでいる# 不動産利活用

ギャラリートーク

日時：12月4日㊐14:00-15:30　会場：ONVO SALON URAWA 

参加費：500円（お菓子＆ドリンク付／未成年無料）

「アーティストとはなそう」予約制

皆さまこんにちは。

既に10月を迎え、今年も残すとこ2ヶ月となってしま

いました。年齢のせいなのかあっという間に月日が

流れていきます。皆さまはいかがお過ごしですか？

さて、vol.13では、「投資」をテーマにそれぞれの業

務の観点から纏めています。不動産の投資といって

も様々な側面を有してます。相続対策や金融資産と

同様に運用益を得るためであったり、また、築古物件をバリューアップさせて

キャピタルゲインやインカムゲインを得る目的であったりと、皆様のライフス

タイルによって目的は異なります。そこで、今回も一部のみのご紹介となりま

すが、その中で「ちょっと気になったな」を是非言葉にして、ものくり商事に

投げかけてみてください。 坂本博典ものくり商事  取締役社長

アーティスト：本多 真理子
ファシリテーター：小林優佳（Gallery Pepin）
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こんにちは！

いつも『ONVO 

SALON』をご利用

いただきありがとうございます。

みなさんは自分のための時間を最

近持てていますか？日々生活に追

われ、それどころではない方も少な

くないと思います。私自身、絵本を

読む時間を持つと、物事を前向き

に捉えられることが多く、豊かな心

の栄養づくりに繋がるのでは？そん

な想いから7月に「絵本の世界」とい

うイベントを開催しました☆覗くと

庭からその先のお城が見えるのぞき

絵本や、ページをめくると飛び出す

しかけ絵本。読み聞かせしながら、

オススメの絵本やエピソードを話し

合いました。海外生活の時に、近所

に住んでいた子が子供にプレゼント

してくれた絵本を久しぶりに持ってきて

くださったことや、家を開放してプチ

図書館をされていたことなどを伺い

ました。「こういう話って、なかなかしな

いものだよね（笑）」たまにはこのよ

うな時間に投資することもオススメ

します。ちょっとした心の栄養づくりの

お手伝いができたらと思っています。
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Prof i le

本多  真理子 mariko honda

1964 埼玉県生まれ、1992 東京芸術大学大学院美術研究科彫刻専攻修了
ぎゃらりー由芽/ 三鷹・TOKI Art Space/ 外苑前・GALERIE SOL/ 銀座・
Weissraum/ 京都等での個展、 「美術と街巡り・浦和」/埼玉・「アートアイラ
ンズTOKYO2013~19」/東京等でのグループ展など多数
他 リトアニア、オーストリア 、ルーマニア、タイ、韓国、ドイツにて展覧会や
アートシンポジウムに出品参加

ONVO店長の

兵藤です

¥

＜地図を刺すNo.2＞*  

#投資

10:00 -18:00 水曜休（11月19日㊏・20日㊐ 休）

＊作品＜地図を刺すNo.2＞は、展示作品ではありません。

「アーティストとはなそう」
  12月4日㊐14:00 -15:30
※詳細は左ページに掲載。

ギャラリートーク

詳しくは、ONVO SALON（048-822-3341）まで。

読み聞かせをしているゲストの齊藤さん

それって儲かりますか？

すっかり秋ですね！いかがお過ご

しでしょうか？

不動産に関わっているとよく耳に

する言葉があります。それがタイト

ルに掲げた「それって、儲かります

か？」です。私は不動産はきちん

と儲けることができる数少ない投資

だと考えますが、高齢社会であり、

人口減少下である日本において

「濡れ手で粟」のような不労所得な

どありませんし、賃貸も経営せず

何も考えずに儲かる時代は過去の

ものです。儲かる不動産にするた

めには工夫が必要であり、金銭的

に入居者の条件にあう「箱」であ

れば選ばれた時代から入居者の

想いを実現する「道具」でなけれ

ば選ばれず、運営者に求められる

こともハードの管理からソフト

（コミュニティ）の管理まで幅広く

なっています。私たちものくり商事

では【儲かるか？】に応えるので

はなく【儲け続ける】ためのパート

ナーであるために、時代のニーズ

や変化に合わせて日々進化し提

案することを心がけています。

Before

9月に開催された展示会での座談会の様子

空き倉庫の活用事例
使われなくなった倉庫の一画を改修し「アートで地域とつながるコミュニテイの場」として伊奈町に
オープンしたシェアアトリエ＆ワークスタジオ。　（管理 /設計 /イベント運営企画 /デザイン）

Store design
Graphic design

 by monokuri

北足立郡伊奈町大字小室3884-1-3F

オンヴォ スタジオ 伊奈町
ONVO STUDIO INAMACHI



今回は投資がテーマなので、設計

の視点から案件をご紹介します。

設計として投資に関わる事として

店舗の新規出店や移転、購入した

物件のリフォームなどが考えられ

ますが、その中で、今回は事務所

の移転に関わらせて頂いた案件を

ご紹介したいと思います。

以前も関わらせて頂いた法人様で、

広い事務所へと移転する事になり

内装の設計と施工をお手伝いしま
りとなっています。内装は、コーポ

レイトカラーの紺色をエントランス

から打合せ室まで配置して、住宅ら

しさを極力なくし、メインの建具だ

けは交換して、オフィスとして顔を

作りました。以前の事務所からご要

望で有った黒板も壁の一部を塗装

で設置致しました。木目で落ち着

いた、会社の雰囲気にマッチした

空間となったと思います。

物件収入を増やす方法、一緒に考えます

移転に伴う事務所改装計画

最適な収益不動産を探します ! !

10:00~18:00 水曜休
0120-522-158〔お問い合わせ〕

各担当までお問い合わせください。

不動産管理担当の
稲葉です

不動産売買担当の

不動産管理に関する
ご相談は

投資といえば不動産ですが、個人

の資産背景や目的・市況（タイミ

ング）などによって所有すべき不

動産は異なります。

例えば相続に関係する不動産であ

れば、評価減が取れて相続税対

策になる不動産であったり、相続

後の納税用に現金化がしやすい

不動産であったり、その目的によっ

て利回りと異なる観点での選択を

プラスしていく必要が出てきます。

また、資産を増やしていくために

は一件目に購入する不動産につい

て、個人属性や担保評価を鑑みて

投資しなければならず、最終的に

はリスク分散を考えてポートフォリ

オを組まなければなりません。正

解はありませんが不動産事業の原

則は【安く買って高く売る】【経費

を上回る収益を得る】ことだと思

いますが、そのためにはトレンドを把

握し、出口戦略を考えるなど常に情

報収集をして選択と判断を誤らない

ようにしなければなりません。ひと

りではなかなか難しいことです。

私たちはお客様の壁打ち相手とな

り、目的や目標を明確にして短期

よりは長期の目線で心豊かな投資

・資産形成に繋がるよう、信頼さ

れるパートナーとして在り続けた

いと考えます。お気軽にお声がけ

ください！！

賃貸物件のオーナー様にとって、

物件を適切に管理していくことが、

収入を増やす=投資となります。

収入を増やすには、まず空室期

間を短縮すること。入居者に長く

住んでもらえるよう住環境を良好

に保つことや、

クレームの早

期解決、新しい

設備の導入など

で退去させない

工夫が必要とな

ります。また、

退去後の原状

回復時に＋αの

バリューアップ工事をすることで、

他物件との差別化を図り、競争

力を高め、早期入居付けを実現

させるだけでなく、賃料の値上げ

が図れ、物件収入を増やすこと

が可能となります。

築年数の経過と共に賃料の値下

げが叫ばれ、入居者のニーズが

細分化している現代において、

特定のターゲットに刺さる魅力

ある物件づくりや、管理方法も

必要となってきています。

写真は、空室対策として「子育て

ママ」をターゲッ

トにしたリフォ

ーム提案をし、

施工完了後1ヶ

賃 料 1 . 5 万 円

U Pを実現した

事例です。空室

でお困りのオー

ナー様、お気軽

にご相談ください。

#オフィス設計

#不動産売買

#不動産賃貸管理

飯塚です

　設計担当の

鳥山です

した。元々に意匠性のある賃貸物

件で、ワンルームの住居がベース

でしたが、見晴らしが良く、天井の

木目が印象的な物件でした。

全体的に落ち着いた木目と印象

的な天井の木目を生かす方向で、

以前の事務所の雰囲気を取り込

みながらデザインしました。

退去時の原状回復も考慮して、

内装は最低限にし、造作什器を

メインとした構成としました。
機能的な要素として、打合せのスペ

ースと執務スペースを分ける必要

が有ったので、高さを抑えた造作什

器で空間を分ける事としました。

打合せスペース側、執務室側両方

から使える立体的な造りで、また、

オンライン会議などで使用するモ

ニターや機器類の配線も乱雑にな

りがちですが、設計時に考慮する

事で機能的に隠すことができる造

担当：稲葉まで

10:00~18:00  水曜休
0120-522-158

Space design
 by monokuri

家賃

貸主（オーナー様） 入居者購入物件

【 家賃収入で利益を得る例（インカムゲイン）】

「子育てママ」をターゲットにしたリフォーム

壁に抜け穴？！

アパート

マンション

倉庫・事務所


